8 = ®
80‘38 ;.%EEISE?‘?:LCH @- Fn!iucrigtvw A R ‘M L_ %O Fundacja Rozwoju M|S'ﬁpk MOW ES
ap o

Demokracji Lokalnej * Malopolski Osrodek Wsparcia
PUBLICZNE | Spotecznych ! Y Ekonomii Spoleczne;
im. Jerzego Reguiskiego

CERTYFIKAT

Maria Bieg

w dniu 17 lipca 2025 r.

brata udziat w webinarze pn.

»Jak podmioty ekonomii spotecznej moga skutecznie

F =

wyszukiwaé i wygrywac¢ przetargi”

prowadzony przez

FUNDACIE GOSPODARKI | ADMINISTRACJI PUBLICZNE)

ol
Agata Machnik-Pado
Spotkanie odbyto sie ramach projektu ,Matopolski Osrodek Wsparcia Ekonomii Spotecznej —
podregion krakowski”, program Fundusze Europejskie dla Matopolski 2021-2027;
Priorytet 6: Fundusze europejskie dla rynku pracy, edukacji i wiaczenia spotecznego;
Dziafanie 6.18 Wsparcie podmiotéw ekonomii spotecznej oraz przedsiebiorstw spotecznych;

Typ projektu A. Wsparcie bezposrednie podmiotéw ekonomii spotecznej.
Projekt jest wspdtfinansowany ze srodkéw Europejskiego Funduszu Spotecznego Plus.

Krakéw, 17.07.2025

i Fundusze Europejskie Rzeczpospolita Dofinansowane przez

SRS ey N wozi Bl | N\ MALOPOLSKA



Program spotkania obejmowat nastepujace zagadnienia:

1. Wprowadzenie i cel spotkania
2. Rodzaje przetargéw dostepnych dla PES
o Przetargi publiczne: PZP, zamdwienia ponizej progéw
e Przetargi komercyjne
e Roznice miedzy dotacjg a przetargiem
3. Gdzie i jak szukac przetargow dla PES
o Zrodta ogloszen: e-Zamoéwienia, Baza konkurencyjnosci, portale branzowe, witryny
JST
e Kluczowe stowa i kategorie CPV — jak ich uzywac z myslg o dziatalnosci NGO
e Przyktad wyszukiwania ogtoszen na zywo
4. Ocena ogtoszenia i decyzja: czy warto startowac?
o Jak odczytywaé warunki udziatu (potencjat organizacji, doswiadczenie, zasoby)
e Minimalizacja ryzyka i analiza wymagan
o Czy startowac samodzielnie, czy w partnerstwie?
5. Kluczowe aspekty przygotowania oferty przetargowej przez PES
o Struktura oferty: formularze, oswiadczenia, zataczniki
e Najczestsze btedy NGO w ofertach przetargowych
e Wymogi formalne — co moze by¢ barierg i jak jg omina¢ (np. referencje, sytuacja
finansowa)
o Dokumenty organizacyjne NGO potrzebne do oferty (statut, KRS, sprawozdania, NIP,
REGON, pethnomocnictwa)
6. Pytania i mini konsultacje indywidualne
e Szybka analiza konkretnych przypadkéw uczestnikow
e Wskazowki branzowe (np. ustugi spoteczne, edukacyjne, doradcze)

7. Podsumowanie
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Agata Machnik-Pado
Spotkanie odbyto sie ramach projektu ,,Matopolski Osrodek Wsparcia Ekonomii Spotecznej —
podregion krakowski”, program Fundusze Europejskie dla Matopolski 2021-2027;
Priorytet 6: Fundusze europejskie dla rynku pracy, edukacji i wtaczenia spotfecznego;
Dziatanie 6.18 Wsparcie podmiotéw ekonomii spotecznej oraz przedsiebiorstw spotecznych;

Typ projektu A. Wsparcie bezposrednie podmiotéw ekonomii spotecznej.
Projekt jest wspdtfinansowany ze srodkéw Europejskiego Funduszu Spotecznego Plus.
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Program spotkania obejmowat nastepujace zagadnienia:

1. Wprowadzenie i cel spotkania
2. Rodzaje przetargow dostepnych dla PES
e Przetargi publiczne: PZP, zamdwienia ponizej progow
e Przetargi komercyjne
e Rdiznice miedzy dotacjg a przetargiem
3. Gdzie i jak szukac przetargdéw dla PES
o Zrddfa ogtoszen: e-Zamowienia, Baza konkurencyjnosci, portale branzowe, witryny
JST
e Kluczowe stowa i kategorie CPV — jak ich uzywac¢ z mysla o dziatalnosci NGO
e Przyktad wyszukiwania ogtoszen na zywo
4. Ocena ogtoszenia i decyzja: czy warto startowac?
o Jak odczytywac warunki udziatu (potencjat organizacji, doswiadczenie, zasoby)
¢ Minimalizacja ryzyka i analiza wymagan
s (Czy startowac samodzielnie, czy w partnerstwie?
5. Kluczowe aspekty przygotowania oferty przetargowej przez PES
e Struktura oferty: formularze, oswiadczenia, zataczniki
o Najczestsze btedy NGO w ofertach przetargowych
e Wymogi formalne — co moze byc barierg i jak ja oming¢ (np. referencje, sytuacja
finansowa)
« Dokumenty organizacyjne NGO potrzebne do oferty (statut, KRS, sprawozdania, NIP,
REGON, petnomocnictwa)
6. Pytania i mini konsultacje indywidualne
e Szybka analiza konkretnych przypadkow uczestnikow
e Wskazowki branzowe (np. ustugi spoteczne, edukacyjne, doradcze)

7. Podsumowanie



